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UNIVERSIDAD NACIONAL JOSÉ FAUSTINO SÁNCHEZ CARRIÓN
Facultad de Derecho y Ciencias Políticas
JEFATURA DEL DEPARTAMENTO DE DERECHO Y CIENCIAS POLITICAS


SÍLABO 
ASIGNATURA: DERECHO DE LOS CONTRATOS II - INNOMINADOS - MODERNOS
I. DATOS GENERALES

1.1. Código de la Asignatura

:   
1.2. Escuela Académico Profesional
:   Derecho y Ciencias Políticas
1.3. Departamento Académico

:   Derecho y CC.PP.

1.4. Ciclo



:    IX 
1.5. Créditos



:    5
1.6. Plan de Estudios


:    02
1.7. Condición


:    Obligatorio
1.8. Horas Semanales

:
1.9. Pre-requisito


:    Derecho Civil I, II, III, IV y V 
1.10.  Semestre Académico

:    2018-I
1.11. Docente


:    Mg. Bartolomé Eduardo Milán Matta


Colegiatura


:    CAL N° 30201

Correo Electrónico

:    milegal2665@gmail.com 
  Teléfono 


:    998939215
II.        SUMILLA 
Las relaciones jurídico -  comerciales, han rebasado los cánones de las normas positivas del Código Sustantivo Civil, de allí que existan contratos surgidos de la práctica diaria, de la actividad socio-económica moderna que no tienen un nomen iuris, ni una denominación única; es decir no se encuentran expresamente regulados en el Código Civil, o en otra norma positiva; sin embargo, tienen existencia, de allí que importa sus análisis en esta cátedra. Los Contratos señalados como innominados, modernos y atípicos incluye el contrato de leasing, know how, joint venture, franshising, el fideicomiso, el contrato de edición, entre otros contratos modernos.
III. 
OBJETIVOS

3.1. General:

Analizar los fundamentos jurídicos de los contratos innominados, atípicos y modernos, relacionándolos con disciplinas e instituciones jurídicas de nuestra norma positiva tales como: Acto Jurídico, Obligaciones, Contratos Parte General, Contratos Nominados y la Teoría General del Derecho.

3.2. Específicos: 
a) Relacionar y distinguir los contratos innominados de los contratos atípicos.

b) Desarrollar habilidades y técnicas jurídicas para solucionar conflictos jurídicos generados a partir de la celebración de un contrato moderno sea innominado o atípico.

c) Aplicar supletoriamente las normas jurídicas del Código Civil a los contratos modernos.

IV.
METODOLOGÍA DE ENSEÑANZA

 4.1.   Estrategias Metodológicas: Método inductivo, analítico y el método expositivo.

4.2. 
Medios y Materiales de enseñanza: 
- Equipo de cómputo para preparar las lecciones, separatas y exámenes del curso.
- Equipo multimedia para proyección de diapositivas. 
- Pizarra, plumones y esquemas.

V. 
CONTENIDO TEMÁTICO Y CRONOGRAMA 
	N°
	NOMBRE DE LA UNIDAD
	CONTENIDO TEMÁTICO

	
	
	Semanas
	TEMAS

	01
	I

INTRODUCCION

EL CONTRATO CONVENCIONAL, INNOMINADO Y ATÍPICO:

FRANQUICIA


	01

	- El contrato.

- Concepto, evolución de las normas sobre contrato.


	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	02
	-  Componentes y requisitos del contrato y contrato consigo mismo.
- La teoría contractual de Labeón.


	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	03
	-  El contrato innominado.

-   El contrato atípico.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	04
	· - El contrato de franquicia 



	
	
	
	

	
	
	
	

	02
	II
KNOW HOW

TARJETA DE CREDITO

LEASING


	05
	- El contrato de Know How


	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	06
	· El contrato de tarjeta de crédito.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	07
	· El contrato de Leasing.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	08
	PRIMERA EVALUACION

	
	
	
	

	
	
	
	

	03


	III

CORRETAJE

DISTRIBUCION

CORRETAJE 

ENGINNERING

GARAJE
	09
	· El contrato de Joint Venture

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	10
	- El contrato de Distribución.

- El contrato de Concesión.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	11
	- El contrato de Enginnering.

- El contrato de garaje.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	12
	- El contrato de Corretaje.

- El contrato de Factoring



	
	
	
	

	
	
	
	

	04

	IV
ESPONSORIZACION
EDICION

CONTRATA-CION ELECTRONICA


	13
	- El contrato de esponsorización.

- El contrato de Fideicomiso

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	14
	-  Contrato de edición.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	15
	- Contratación electrónica.



	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	16
	- Contratos informáticos 


	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	17
	EVALUACION FINAL


VI. 
METODOLOGÍA DE EVALUACIÓN
La evaluación será permanente y holística, y comprende la participación con aportes en clases. Prácticas, análisis de casos, evaluación parcial, final y trabajos de investigación. Las notas se consignan en función a lo previsto en el Reglamento vigente.

P1= 35% Nota Parcial 1

P2= 35% Nota Parcial 2

P3= 30% Trabajo Académico.

VII. 
BIBLIOGRAFÍA

1. Arias-Schereiber Pezet, Max: “Los Contratos Modernos”, Ed. Gaceta Jurídica, Lima 1996.
2. Arrubla Paucar, Jaime A:  “Contratos Mercantiles”, Biblioteca Jurídica Dike 3ra. Edición. 

3. Bravo Melgar, Sydney Alex :  “Contratos Atípicos e  Innominados”, Ed. Iberoamericana, Lima 2003.
4. De La Puente y Lavalle, Manuel:  “El Contrato en General”, Ed. Fondo Editorial PUCP, 1993.
5. Farina Juan M.:  “Contratos Comerciales Modernos”, Edit Zeus Rosario. 

6. Gilbertto Villegas, Carlos:  “Derecho de las Sociedades Mercantiles”, Ed. Abeledo Perrot.

7. Huayanay, Hugo:  “Contratos, Tomo I y II”, Ed. RAO Jurídicas, Lima 2002.
8. Hunsdskopf Exebio, Oswaldo: “Derecho Comercial nuevas orientaciones y Temas Modernos”, Tomo II, Universidad de Lima 1994.

9. Jiménez Sánchez, Guillermo: “Lecciones de Derecho Mercantil”, 2da. Edición, Edit. Tecnos.

 10. Lavalle Zago, Eduardo: “Contratos Modernos”, Ediciones Jurídicas, Lima 2008.

 11. Larrosa Amante, Miguel: “Contratos Mercantiles Modernos”, San Salvador 2001.

 12. Rodríguez Velarde, Javier: “Los Contratos Bancarios Modernos”, Arequipa, 1994.

 13. Osorio, Saida: “Contratos Comerciales”, Ed. Edemsa, Lima 2002.
                                                                                                    

Huacho, marzo del 2018.
                                                                                              ………………………………………………
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