HUACHO

UNIVERSIDAD NACIONAL JOSE FAUSTINO SANCHEZ CARRION
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES ESCUELA PROFESIONAL
DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

SILABOS DE SIMULACION DE OPERACIONES DE EXPORTACION E IMPORTACION

INFORMACION GENERAL

1.01. Cddigo
1.02. Escuela Profesional
1.03. Departamento Académico

SILABOS

145554
: Negocios Internacionales
: Administracion y Gestién

1.04. Ciclo XA

1.05. Créditos 105

1.06. Plan de Estudios 101

1.07. Condicion : Obligatorio

1.08. N° de Horas Semanales : Total=05; Teoria=03 y Practica=02
1.09. Pre- requisito Sl

1.10. Semestre Académico 12017 -1

1.11. Profesor
1.12. E-Mail

: Lic. Emerson R. Primo Vega
: eprimov@gmail.com

II. JUSTIFICACION
2.1. éCudl es el aporte del curso al perfil profesional?

La asignatura de SIMULACION DE OPERACIONES DE EXPORTACION E IMPORTACION, tiene como propdsito aportar
con los conocimientos pertinentes para que el alumno sea capaz de realizar la gestién de compras, ventas,
almacenamiento y distribucién de productos en el mercado internacional, asi como conseguir el financiamiento
necesario para realizar operaciones al efectuar el andlisis y evaluacidn de riesgos del financiamiento sobre la base
de informacién contable, financiera y de mercado.

2.2. Sumilla

La Asignatura comprende dos unidades didacticas, la primera denominada COSTOS, PRECIOS Y COTIZACIONES
INTERNACIONALES que comprende

La identificacion la clasificacion de costos, medidas impositivas, seguros, ajustes de valor y fijacion de precios. La
segunda unidad se denomina ANALISIS CREDITICIO Y FINANCIAMIENTO AL COMERCIO EXTERIOR en el cual
Abordaremos temas como las formas de financiamiento, factoring exterior, entre otros.

1. COMPETENCIAS

3.1. Competencias especificas

La asignatura aporta a la formacién del perfil del profesional en negocios internacionales y se enmarca en el
curriculo por competencias, estructurandose en dos unidades:

Define, explica, describe y aplica instrumentos y herramientas de las operaciones de comercio exterior y las
formas de financiamiento.
Describe y caracteriza la normatividad aduanera nacional e internacional.



3.2. Competencias Genéricas

Utiliza los criterios técnicos y procedimientos analiticos en la comprension de los procedimientos para llevar
acabo la operatividad de exportaciones e importaciones.

ESTRATEGIAS METODOLOGICAS

eExposiciones periddicas mixtas alumno/profesor.
eAprendizaje basado en casos y problemas reales.

CRONOGRAMA ACADEMICO
5.1. Unidad Temética I: Costos, precios y cotizaciones internacionales.

Semana 1: Introduccién

Sesién 1: Introduccion.

Sesidn 2: Repaso de terminologias técnicas.

Semana 2: Costos, gastos y carga impositiva de importacion. Sesién 1: Clasificacion de costos y gastos, IGV, ad
valoren, ISC. Sesién 2: Practica dirigida.

Semana 3: Incoterms

Sesion 1: Incoterms para transporte maritimo, fluvial y aéreo. Desarrollo de casos.

Sesion 2: Practica dirigida.

Semana 4: Taller de Importaciones

Sesion 1: Aplicacion de Casos. Métodos de valoracion de mercancias de la OMC.

Sesion 2: Practica dirigida.

Semana 5: El precio-costo de exportacion y relacion costo, volumen y precio

Sesion 1: Politicas para fijar precios, Margen de contribucidn unitario, Punto de equilibrio
Sesion 2: Practica dirigida.

Semana 6: Casos aplicados de exportacién Sesién

Sesién 1: Estudios detallados de casos practicos

Sesién 2: Practica dirigida.

Semana 7: Actividad aplicada integral

Semana 8: Examen Parcial

Sesion 1: Examen parcial

5.2. Unidad tematica Il: Andlisis crediticio y financiamiento al comercio exterior

Semana 9: Crédito y financiamiento a mediano y largo plazo.

Sesion 1: Principales productos y técnicas de analisis.

Sesidn 2: Practica dirigida.

Semana 10: Financiamiento de pre y post embarque.

Sesion 1: Alcances, ventajas y desventajas, Condiciones, Principales productos por modalidad.
Sesidn 2: Practica dirigida.

Semana 11: Carta de crédito a la exportacion. El factoring exterior. El forfaiting.
Sesién 1: Condiciones, Alcances. Ventajas y limitaciones

Sesién 2: Practica dirigida.

Semana 12: Financiamiento de importaciones y exportaciones

Sesidn 1: Alcance, ventajas y comparacion de los principales productos.
Sesion 2: Practica dirigida.

Semana 13: Cobranzas de exportaciones y transferencias del exterior.

Sesion 1: Valoracion, condiciones y ventajas.

Sesion 2: Practica dirigida.

Semana 14: Sepymex y exporta facil

Sesion 1: Desarrollo de casos.
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Sesion 2: Practica dirigida.
Semana 15: Exposiciones
Sesion 1: Exposiciones.
Sesién 2: Debate.

Semana 16: Exposiciones
Sesion 1: Exposiciones.
Sesién 2: Debate.

Semana 17: Examen Final

Criterios de Evaluacién

Se tomara un Examen Parcial (EP) y un Examen Final (EF) con un peso de 40% cada uno.
El promedio de practicas (PP) tendra un peso del 40%.

La exposicion del Trabajo Final (TF) tendrd un peso de 20%.

EL promedio final (PF) es:

PF =0.40 (ET) + 0.40 (EP) + 0.20 (EE)
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Asociacion de Agentes de Aduana del Perd www.aaap.org.pe
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