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1. DATOS INFORMATIVOS

1.1. Cddigo :45403
1.2. Requisito : Ninguno
1.3. Ciclo Académico :VII-A
1.4. Horas Semanales :5 horas

1.5. Teoria :03

1.6. Practica :02

1.7. Créditos :04

1.8. Docente : Ana Maria Peralta Minchola

1.9. E-malil :peraltaminchola.ana@gmail.com
. SUMILLA

La asignatura de Negocios con la comunidad andina es de naturaleza teérico
— préactica. Pertenece al grupo de conocimientos formativos. La asignatura
tiene como propésito primordial otorgar al estudiante, tiene por propdsito
proporcionar informacion y conocimiento de la forma como operan las
empresas Yy realizan transacciones internacionales, aplicando modelos
ideoldgicos, sistemas econdmicos, culturales y culmina poniendo en practica
las negociaciones internacionales dentro de la comunidad andina. El curso
estd organizado con los siguientes contenidos: Importancia de los Negocios
Internacionales, la Empresa Multinacional y la Inversién Extranjera y la
Integraciéon Econdmica. Il. Participacion del Perd Esquemas de Integracion
Politica Comercial Internacional. Ill. Estrategia de Negociacion e Incoterms y
Medios de Pago y Distribucion Fisica Internacional. IV. Gestion Aduanera y
Comercio Exterior y Administracion Financiera Internacional.


mailto:peraltaminchola.ana@gmail.com

3. CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO

CAPACIDAD DE
DIDACTICA

LA UNIDAD

NOMBRE DE LA UNIDAD
DIDACTICA

SEMANAS

Importancia de los Negocios Internacionales
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Analiza las Gestion Aduanera y Comercio Exterior
y Administracion Financiera Internacional.

GESTION DE
INTERNACIONALES

LOS NEGOCIOS

13-16




V. INDICADORES DE CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO

NUMER

INDICADORES DE CAPACIDAD AL FINALIZAR EL CURSO

1 Analiza, la importancia de los negocios internacionales

2 Describe las estrategias de las empresas multinacionales

3 Fundamenta la inversion directa extranjera en base a los negocios internacionales
4 Debate los procesos de integracion

5 Fundamenta el origen de la participacién del Perl en procesos de integracion
6 Fundamenta la importancia de la Integracion Econdémica para el Peru

7 Establece una comparacion entre el Per y los bloques de América Latina

8 Juzga las politicas comerciales de Internacionalizacion

9 Debate las estrategia de negocios en América Latina

10 Argumenta la relacion de los medios de pagos

11 Explica el desarrollo de los Incoterms

12 Analiza la Distribucion Fisica Internacional

13 Explica la Gestién Aduanera en el Peru

14 Debate el comercio exterior y la Administracion Financiera

15 Propone proyectos de Integracion por medio de la CAN

16 Aplica los conocimientos en sus exposiciones y debates.




V.

DESARROLLO DE LAS UNIDADES DIDACTICAS:

FUNDAMENTOS DE LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES

Unidad Didactical :

negocios internacionales

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA I: Comprender la importancia de los negocios internacionales y entendimiento de la terminologia de los

Contenidos Estrategia Indicadores de logro de la
Semana A )
- — didactica capacidad
Conceptual Procedimental Actitudinal
0: Participar en el Exposicion
1,2, Juzgar la P =Xp
- encuadre del curso y en|académica con
especificidad de los L L
conceptos la organizacibn de los|un inicio _ -
equipos de trabajo. motivacional. Analiza la especificidad de los
1 1. Importancia de los 34 Identificar los 1: Debatir el campo de Lectura negocios internacionales y el
Negocios Internacionales L . estudio intensa en| contexto actual.
L primeros estudios en T . .
2. Empresas Multinacionales > tomo a los Identifica los primeros estudios
2 - . relacion a los procesos . .
3. Inversién Directa . . R 2-3-4: Cooperar en la|diferentes
3 . de internacionalizacion. o . S
4 Extranjera organizacion de | campos Debate con rigor cientifico
4. EIl contexto econdmico de conceptos y teorias|teoricos de los sobre los negocios
las empresas sobre el desarrollo de los | negocios internacionales y la integracion
5. Integracion Econdmica . NI internacionales. econémica
g 5. Debatir sobre el los
rocesos de integracion Talleres de
P 5. Debatir sobre las|interpretacién
diferentes opiniones de las
propuestas
tedricas.

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

negocios internacionales.

Evaluacion oral de la Unidad Didactica:
campo de estudio e importancia de los

Entrega del Plan de Trabajo en equipo y avance
programado mensual.

Fija un tema de estudio sobre los procesos
, y disefia un proyecto de investigacion
descriptivo y/o explicativo.




PERU EN LA

INTEGRACION ECONOMICA Y PARTICIPACION DEL

COMUNIDAD ANDINA

Unidad

Didactica ll :

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA Il Anlisis de la participacion del Per(: Esquemas de Integracion Politica Comercial Internacional.

Contenidos e : .
Semana : — Estrategia didactica Indicadores de logro de la capacidad
Conceptual Procedimental Actitudinal
1.- Origen de la
participacion del 0: Aclarar dudas y revisar
Peru en procesos de el avance de los trabajos
5 integracion . . ._ | asignados. . .
9 1.- Revisar bibliografia | .- gnado: Fundamenta el origen de las alianzas
. . 1: Participar comentando L
. pertinente sobre el origen de la estratéegicas
2.- Importancia de la| A . en clase de las lecturas
i participacion del Perd en . o .
Integracion . o realizadas. - Exposicion magistral
6 Econb6mica para el procesos de integracion. 2: Asumir | sobre el surgimiento y .
Peru vélorativamente los | su evolucidn de los N. | Establece una comparacion entre las
2.- Juzgar criticamente la . . ; - diferentes formas de alianza
; 1 P aspectos fisicos y sociales | - taller de la importancia
.. | integracion  econdmica del . ) Iy
3.- Comparacién Pert de los compromisos Y |de integracion
7 entre el Peru los alianzas estratégicas. - Lectura individual : .
y, . : 9 y Fundamenta la importancia de los
bloques de América . o 3: Establecer un cuadro | grupal sobre los bloques -
) 3.- Obtener informacion sobre P bloques econémicos.
Latina : ) resumen sobre los | econdmicos.
los bloques latinoamericanos.
aspectos relevantes de la |- Talleres de
8 4. Politicas inversion extranjera interpretaciéon sobre los

4.- ldentificar las politicas de

comerciales de |. . L
internacionalizacion

Internacionaliza
cién

4: Establecer estrategias
de internacionalizacién

conceptos vertidos.

Juzga la internacionalizacion positiva y
negativamente.

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

Entrega del planteamiento metodolégico del trabajo

Evaluacion escrita sobre la | y la bibliografia consultada.

internacionalizacion y evolucion.

Asistencia puntual, participacién organizada y activa en el
desarrollo de la investigacion.




ANALIZA LA ESTRATEGIA DE LOS NEGOCIACION E

Unidad

INCOTERMS, MEDIOS DE PAGO Y DISTRIBUCION FISICA

INTERNACIONAL.

Didéactica Il :

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA IlI: Analiza la estrategia de los Negociacion e Incoterms, Medios de Pago y Distribucién Fisica Internacional.

Semana Contenidos gi?jt;?:ttﬁga Indicadores de logro de la capacidad
Conceptual Procedimental Actitudinal
1. Debate los negocios
9 en América Latina - Presentacion
. . _ 0: Resolver dudas sobre oral de _Ios temas | . Cate_go_rlza las dlferenc_las entre las
_ 2: Discutir los medios de Io.s trabaios asignados de la unidad. negociaciones de América Latina y
1. Negocios €n | pagos. ; J 9 ' - Lectura | Europa
Ari ; 1, 2,3: Debatir sobre las . . . : .
10 América Laftlna 3 _ n;ago’cio obllgatorla_ sobre | . E)_(pllca la importancia de los
2. Los medios de|3: Identificar y localizar los medios de|medios de pagos
pagos los incoterms 2010 y la 45 Compartir o P290S.
importancia  para  los cérﬁprensién asumidal ~ Talleres de|. Fundamenta el porqué es
11 3. INCOTERMS negocios internaciones sobre las actitudes Zstudio y anélilsis necesario el uso de los INCOTERMS
. e 0s
4. DFI 4: Analizar la gubernamentales INCOTERMS . Apreciar la D.F.l.
Distribucién Fisica - Presentacion de
12 Internacional la importancia de

D.F.l.

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTO

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

Prueba escrita y oral de la unidad: la
dinamica de los negocios internacionales

Entrega del desarrollo final del trabajo.

Asistencia puntual a clases y participacion
organizada y activa en el desarrollo de la
investigacion.




CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA IV: Analiza las Gestién Aduanera y Comercio Exterior y Administracién Financiera Internacional.

_.GESTION DE LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES

Unidad
Didactica IV :

Contenidos .
Semana Estrategia didactica Ind|ca_dores de logro de la
. . capacidad
Conceptual Procedimental Actitudinal
Explica el desarrollo
1: Arguir en relacion seleccion
13 1 Gestion Ad 1: Identificar criticamente|a la selecciébn de _Presentacion
: estion i uanera | o\ ajuacion y seleccion de | paises . Debate  sobre los
en el Peru : temética sobre I3 .
14 i . | paises lUaci6 loCCi6 mecanismos de
2. Comercio exterior 2, 3: Usar gvaUG}ClonyseeCClOﬂ exportacion
y la Administracion | 2-3: Esboza los mecanismo | adecuadamente los | %€ P21S€S: -
. . ) . - Lectura y andlisis
Financiera. del comercio exterior conceptos de . Propone proyectos de de
- de los conceptos de L
3. Proyectos de exportacion €| exportacion e exportacion basados en
Integracion por | 4: Fortalecer las exposiciones | importacion imgortacién estrategias de negociacion
15 medio de la CAN |Y d_(Ijos conocimientos . bebati e Trabaj.os de
4. Exposiciones  y|aprendidos. ; Jebalit 1851 oxposicion sobre los :
16 debates. ponencias. temas. Dlsc_ute sobre las
exportaciones
EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA
EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS EVIDENCIA DE PRODUCTO EVIDENCIA DE DESEMPENO
Exposicién de los trabajos en equipo ( trabajo final | Asistencia puntual y participacién activa
Prueba escrita sobre la unidad. concluido) en los debates a nivel interpretativo,
argumentativo y propositivo.




MATERIALES EDUCATIVOS Y OTROS RECURSOS DIDACTICOS

VI.

Se utilizaran todos los materiales y recursos requeridos de acuerdo a la
naturaleza de los temas programados. Basicamente seran:
1. Medios escritos:

Guia resumen por unidades

Separatas con contenidos tematicos

Fotocopia de textos selectos

Libros seleccionados segun bibliografia

Mapas

Revistas

Periodicos

2. Medios visuales y electrénicos
Rotafolios
Gréficos
Proyector Multimedia
3. Medios Informaticos
Internet
Plataformas virtuales
Programas de Ensefianza

EVALUACION

La evaluacion es inherente al proceso de enseflanza aprendizaje y sera

continua y permanente. Los criterios de evaluacién son de desempefio, de

producto y de conocimiento.

1. Evidencia de Desempefio.
Son pruebas en torno al manejo que el alumno hace de procedimientos y
técnicas para realizar una actividad o resolver un problema. Esta evidencia
pone en accidn recursos cognitivos, recursos procedimentales y recursos
afectivos; todo ello en una integracion que evidencia un saber hacer
reflexivo; en tanto, se puede verbalizar lo que se hace, fundamentar
tedricamente la practica y evidenciar un pensamiento estratégico, dado en
la observacion en torno a como se actua en situaciones impredecibles.
La evaluacién de desempefio se evalla ponderando como el estudiante
aplica los procedimientos y técnicas en el disefio del trabajo y su
desarrollo sistematico.

2. Evidencias de Conocimiento.
Se proyectan en dos direcciones: analitico y autoevaluacion. En cuanto al
primer caso, medir la competencia a nivel interpretativo, argumentativo y
propositivo, para ello debemos ver cédmo identifica (describe, ejemplifica,
relaciona, reconoce, explica, etc.); y la forma en que argumenta (plantea
una afirmacion, describe las refutaciones en contra de dicha afirmacion,
expone sus argumentos contra las refutaciones y arriba a conclusiones
para corroborar la afirmacion inicial) y la forma en que propone a través de
establecer estrategias, valoraciones, generalizaciones, formulacion de
hipotesis, respuesta a situaciones, etc.



VII.

En cuanto a la autoevaluacién permite que el estudiante evidencie sus
fracasos y sus éxitos, su autorregulacion.
Las evaluaciones de este nivel seran de respuestas simples, opcion
dicotomica, opcion multiple, de correlacion, preguntas calculadas,
percepcion y valoracion de videos, entre otros.

3. Evidencias de producto.
Estan implicadas en las finalidades de la competencia, por tanto, no es
simplemente la entrega del producto, sino que tiene que ver con el campo
de accion y los requerimientos del contexto de aplicacion.
La evaluacion de producto se evidencia en la entrega oportuna de sus
trabajos parciales de cada mes y el producto final.
Ademas, se tendra en cuenta la asistencia como componente del
desempefio, el 30% de inasistencia inhabilita el derecho a la evaluacién.
El ponderado es el siguiente: Tedrico Practico 1, 35%; Teorico Practico 2,
35% y el Trabajo Académico, 30%. El promedio final es la suma de los
ponderados.

BIBLIOGRAFIA Y REFERENCIAS WEB

UNIDAD DIDACTICA I:

ALADI: AsociacionLatinoamericanadelntegracion.(2010).Orientacionen
Desgravacion Arancelaria, Promocion del Comercio, Cooperacion Aduanera,
PreservaciondelMedioAmbiente,NormasTécnicas,etc.

Cornejo, E. (2006). Comerciolnternacional:HaciaunaGestionCompetitiva.Lima.
Peru.EditorialSanMarcos.

Daniels,J. (2004). Negociosinternacionales:AmbienteyOperaciones.
México.PearsonPrenticeHall.

Escuela  Nacional de  Aduanas. (2010).ManualparalaExportacion:
BarcelonaPuertade Entradaala UniénEuropea. Lima. Peri.ENA

Mayorga, D. (1992). IntroducciénalosNegociosinternacionales. Lima. Pera.
Editorial UniversidaddelPacifico.

BROCHARDT, Klaus — Dieter; el ABC del Derecho Comunitario
ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO, “El regionalismo y el sistema
mundial del comercio”

OMC Informe anual OMC el comercio y la politica de competencia
COMUNIDAD ANDINA:integracién y supranacionalidad secretaria de la
comunidad andina

FERRERO, A. (2003) La Organizacion Mundial del Comercio y su importancia
para el desarrollo peruano.

INSTITUTO DE ESTUDIOS INTERNACIONALES: Derecho comunitario
andina

DI FILIPO A. y FRANCO, R. Integracion Regional, Desarrollo y Equidad”



COMPLEMENTARIA

ADEX. Asociacion de exportadores. www.adexperu.org.pe

BCRP. Banco Central de Reserva del Per. www.bcrp.gob.pe

FORUM La revista del Centro de Comercio Internacional.
www.intrancen.org/tradeforum

MINCETUR, Ministerio de Comercio Exterior, Turismo, www.mincetur.gob.pe

OMC, Organizacién Mundial de Comercio www.wto.org/indexsp

CCI, Camara de Comercio Internacional http://www.iccspain.org/

CAN, Comunidad Andina de Naciones http://www.comunidadandina.org/
MERCOSUR, Mercado Comun del Sur http://www.mercosur.int/

ALADI. Asociacion Latinoamericana de Integracion
http://www.aladi.org/sitioAladi/index.html

UNION EUROPEA https://europa.eu/european-union/index_es

NAFTA, Tratado de Libre Comercio de América del Norte https://www.gob.mx/tlcan
ALIANZA DEL PACIFICO https://alianzapacifico.net/

VIIl. PROBLEMAS QUE RESOLVERA EL ALUMNO.

1. Presentar su propio concepto de los Negocios Internacionales

2. Explicar los analisis de negociacién de los bloques econémicos.

3. Debatir sobre la Integracién Econémica

4 .- Andlisis de los incoterms

5.- Casos de estudios de la Gestiéon Aduanera

Huacho, abril del 2018

Mg. Ana Maria Peralta Minchola
Docente del Curso
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