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1.3. Condicion . Obligatoria

1.4. Semestre Académico :  2018-1

1.5. Duracién . 17 semanas

1.6. Horas semanales 5 HT:3 HP:2

1.7. Docente . Cinthia V. Varillas Reyes

1.8. Correo . cvarillasreyes@gmail.com
IIl. SUMILLA

La asignatura de Integracion y acuerdos internacionales, es de naturaleza tedrica y practica, tiene por propoésito
aplicar principios y mecanismos de los diversos acuerdos internacionales en la formulacion de programas y

proyectos de comercio internacional.

Organiza sus contenidos en las siguientes unidades de aprendizaje: I. Marco conceptual de Integracién y acuerdos
comerciales. II. Principales Tratados de Libre Comercio Suscritos por el Peru. lIl. Acuerdos Multilaterales. V. Foro,

APEC y Asociacion Europea De Libre Comercio.

. COMPETENCIA DE ASIGNATURA

Discrimina los acuerdos internacionales suscritos por el Peru, asumiendo rol critico y negociador, teniendo en

cuenta beneficios arancelarios en el marco del comercio internacional.

IV. CAPACIDADES

1. Reconoce el marco conceptual de Integracién y acuerdos comerciales.

2. Aplica los Principales Tratados de Libre Comercio Suscritos por el PerU.

3. Establece Acuerdos Multilaterales.

4. Analiza los Foro, APEC y Asociacién Europea De Libre Comercio.

V. PROGRAMACION DE CONTENIDOS

UNIDAD I: MARCO CONCEPTUAL DE INTEGRACION Y ACUERDOS COMERCIALES

CAPACIDAD: Reconoce el marco conceptual de integracion y acuerdos Internacionales, considerando su aplicacion en el

comercio internacional.

Actitudes Contenidos Horas
1. Participacion activa procedimentales
Semana | 5 Trabajo en equipo
Contenidos Conceptuales Contenidos Procedimentales
Conceptos generales de acuerdos, Normas de comportamiento y Analisis documental 3
1 tratados y términos méas usados. evaluacion de los aprendizajes. bibliografico
Elabora un resumen de Aplicacion de criterios e 2
aplicaciones. indicadores
” Resumen de los tratados bilaterales y Anélisis de los tratados. Estudio de casos 3
multilaterales Demostracién 2
3 Formacion y efectos del Contrato de Casos en los que se utilizan los Exposicion dialogada 3
compra venta términos comerciales . Trabajo en equipo 2
4 Derechos y obligaciones que debe de R Estudio de casos 3
. . esuelve casos —— .
cumplir el exportador e importador. Analisis en equipo 2




UNIDAD II: PRINCIPALES TRATADOS DE LIBRE COMERCIO SUSCRITOS POR EL PERU.

CAPACIDAD: Aplica los acuerdos bilaterales suscritos por el Perd.

Actitudes Estrategias de Horas
s 3. Participacion activa Aprendizaje
emana . .
4. Trabajo en equipo
Contenidos Conceptuales | Contenidos Procedimentales
TLC Pert - China Explicacion de los tratados comerciales. Desarrollo de 3
5 TLC Pert - Corea Desarrollo y analisis de TLC Peru-Chile y Peru- clases
México. Exposicion grupal 2
TLC Pert - Singapur Explicacion de los tratados comerciales. Desarrollo de 3
6 Desarrollo y analisis de TLC Peru-Cuba, Pert- clases
Tailandia y Peru-Honduras Exposicion grupal 2
TLC Pert — EE.UU Elabora un resumen de los tratados y las Mapas 3
7 ventajas y desventajas para los empresarios conceptuales
Examen oral 2
8 EXAMEN DEL PRIMER PARCIAL

UNIDAD Iil: ACUERDOS MULTILATERALES.

CAPACIDAD: Establece los acuerdos de la OMC, CAN, MERCOSUR y ALADI, asumiendo una posicién negociadora

globalizada.
Actitudes Estrategias de Horas
5. Participacion activa Aprendizaje
Semana 6. Trabai .
. jO en equipo
Contenidos Conceptuales Contenidos Procedimentales
Tratados establecidos por la Comenta sobre lo explicado y Dindmica de grupos 3
9 Organizacion Mundial de Comercio desarrolla las ventajas y desventajas
de la OMC. Demostracion 2
Comenta sobre lo explicado y Trabajo en equipo 3
10 La Comunidad Andina de Naciones desarrolla las ventajas y desventajas Dinamica de grupos 2
del CAN
Comenta sobre lo explicado y Mapas 3
11 Mercado Comun del Sur. desarrolla las ventajas y desventajas conceptuales
de MERCOSUR Dinamica de grupos 2
Comenta sobre lo explicado y Mapas 3
12 Asociacién Latinoamericana de desarrolla las ventajas y desventajas conceptuales
de ALADI. Exposicion grupal 2

Integracion - ALADI




UNIDAD IV: FORO, APEC Y ASOCIACION EUROPEA DE LIBRE COMERCIO.

tratados en

relacion a su negociacion.

CAPACIDAD: Valora acuerdos y tratados de cooperacion internacional, analizando y asumiendo consecuencias de los

Actitudes Estrategias de Horas
s 7. Participacion activa Aprendizaje
emana T
8. Disposicion por aprender
Contenidos Conceptuales Contenidos Procedimentales
Exposicion 3
13 Foro de Cooperacion Econémica Asia— | Determina la facilitacién de los dialogada
Pacifico. negocios. Trabajo en equipo 2
1 Anélisis de las cumbres de Alianza del Realiza informe sobre ventajas y Dinamica de grupos 3
Pacifico desventajas Solucidn de casos 2
Asociacion europea de libre comercio Realiza informes y analisis del Exposicion 3
15 AELC (EFTA) tema dialogada
Exposicién grupal 2
16 EXAMEN DEL SEGUNDO PARCIAL

VI. METODOLOGIA

6.1. Estrategias centradas en la ensefianza
a. Clase magistral
b.  Exposiciones
c.  Induccion

6.2. Estrategias centradas en el aprendizaje
a. Dinamica de Grupos
b.  Estudio de casos
c.  Trabajo en equipo

VIl. RECURSOS PARA EL APRENDIZAJE

a. Fuentes de informacién

b. Pizarra

c. Equipos informaticos

d. Multimedia

VIIl. FUENTES DE INFORMACION COMPLEMENTARIAS

8.1. Fuentes bibliografica
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8.2.

8.3.

Fuentes hemerograficas

4. Fairlie, A. La Comunidad Andina y la Integraciéon Hemisférica. Themis N° 42

Fuentes electronicas
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. http:/lwww.capechi.org.pe/
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10. https://www.cepal.org
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